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dirimir davidas e ampliar as o publico direcionado
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A REI DOS REPASSES possui
estratégias que visam colaborar com
seu repasse, com sua venda, ndo € um

milagre, somos continuos, constantes e ‘
ndo deixamos passar um interessado.
Ndo prometemos venda, prometemos
honrar nossos compromissos de
trabalho, divulgando, prospectando,
qualificando, atendendo, oferecendo,
com ética e transparéncia sua
empresa, seu negdcio, sua franquia,
seu repasse.
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— Casa da Franquia



v' 1. Entender a Lei de franquia 13.966, Art. 22 item XVII - indicacdo da existéncia ou ndo de
regras de transferéncia ou sucessdo;

v’ 2. Entender que o vendedor n&o poderd ceder ou transferir, total ou parcialmente,
quaisquer direitos ou obrigacdes decorrentes deste contrato, sem o prévio consentimento
da franqueadora;

v’ 3. Atentar-se as regras que o comprador deve ser submetido no processo seletivo imposto
pela franqueadora (Qualificagdo do Franqueado);

v’ 4. Entender que bens de consumo durdveis OFERECIDOS NA TROCA, sdo mais vantajosos
que um parcelamento da venda;

v’ 5. Averiguar se inexiste o direito de preferéncia sobre a mesma nas mesmas condicdes;

v" 6. Entender oque é direito de preferéncia da franqueadora sobre as questdes éticas
negociadas (%);

v Averiguar nesta relacdo contratual quanto impactara no montante da transacdo o direito
da franqueadora na contra partida negociada e se ela abre mao;

v' 8. Averiguar se o novo comprador estard isento de taxas de contrapartidas anteriormente
pagas no inicio das relacdes ou descontos oferecidos pela Franqueadora;

v’ 9. Averiguar em que condicdes a franqueadora exercerd o direito de desaprovacdo sem
prejuizos;

v" 10. Ter aderéncia aos conceitos de payback (tempo para recuperar o capital / ROI) e
break even point (o empate entre as receitas e as despesas de um negdcio);

v" 11. Concomitantemente esclarecer os adjetivos de 03 (trés) contratos envolvidos. O contrato
de compra e venda do repasse, o contrato de franquia com a Franqueadora e o destrato;
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De forma passiva, atendemos todos os
interessados na aquisicdo de sua franquia.
Colhemos a fonte de divulgacdo que resultou
este contato, para potencializar ainda mais as
acoes de marketing e encaminhamos para uma

entrevista de qualificacdo.

Buscando evitar especulacdes efetuamos

uma pré-entrevista oferecendo informacdes
macros e subjetivas de sua empresa,
visando sentir se o comprador possui
adjetivos para a aquisi¢cdo. Sendo aprovado,
enviamos um link para preenchimento
cadastral ou mediante a sua aprovacdo
partimos para uma reunido de aproximacgdo.




ERANCHISE

Consultoria Pessoal e Empresarial

N&o contamos apenas com agdes passivas,
mantemos uma prospecc¢do ativa oferecendo
informacdes de sua empresa, utilizando um
“banco de dados” exclusivo. Este funil de venda,
inclui e-mail marketing, anuncio nos
classificados da Casa da Franquia, formuldrio
de qualificacdo on-line, impulsionamento, entre

outros.

Efetuamos algumas acdes que beneficia sua
Franqueadora exclusivamente, investimento em
redes sociais e impulsionamento (sob suas
expensas. Visamos afingir com nossas acdes
pesquisadores de Google, navegantes na web,
telespectadores do YouTube. Maximizamos
nossos resultados com as solucdes
automatizadas do Google Ads, através de um
enquadramento de perfil!
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O CASA DA FRANQUIA, visa
potencializar as a¢des de repasse,
participando ativamente e diariamente

de GRUPOS DE NETWORKING.

Apresentando os “cases” em rodadas

de negdcios. Estas reunides online AC NE?W@E@[@N@ o>
ocorrem em todo Brasil e sdo compostas @ 5" s\ AN "
por empresarios filiados regionalmente M ! @?’.C’l wE L“

e convidados das inUmeras Q-“ , m n ﬂq

ASSOCIACOES COMERCIAIS E
INDUSTRIAIS das cidades onde o
repasse esta instalado.

IMAGENS MERAMENTE ILUSTRATIVAS
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Apds o investidor interessado receber
uma informacdes de sua empresa e
passar pela sabatina da QUALIFICACAO
E ENTREVISTA, chega o momento da
reunido de apresentacdo, onde o
FRANQUEADO participa e conhece o
futuro investidor. A CASA DA FRANQUIA,
estard mediando este encontro (online)
visando alinhar os interesses e
condic¢des de negociacdo. O primeiro
encontro pode ser virtual ou presencial!

IMAGENS MERAMENTE ILUSTRATIVAS
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Acoes de Prospeccao 2% Jrme—r—

Marketing digital

Andncios Classificados da Casa
Direcionados Redes sociais
em Grupos Sites de Negdcios
Detectar Banco de Recolher dados e
nichos para dados, resultados para
ajustes WhatsApp e reajustes e

email direcionamento
marketing

AGOES INSERIDAS NA PROPOSTA 03



Canais de éxito - INVESTIMENTO o) FRHNEHISE

35%

Classificados Internos da CASA

DA FRANQUIA e Externos

100%

PROPORCAO DAS
ACOES

35%

Google - Web - ADS - banco de
dados da CASA DA FRANQUIA

10%

E-mail marketing - Grupos de negdcios na
GEO localizacdo da unidade / Raio de acdo

20%

Redes Sociais - Orgdnicos

METRICAS DE BASE NA PROPOSTA 03
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Perfil de Leads - APROVEITA

»
y -

. 80% 10%

-y . " . .
Especuladores, curiosos, estudantes, Concorrentes diretos e indiretos
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Queremos Repassar!

Buscamos
alternativas para a
efetivacao do
Repasse apos a

“ QUALIFICACAO
DO CANDIDATO™
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Métrica Atingida =

Atendimento via whatsapp

40% = 40 pessoas

Porcentagem de retorno, de 40 pessoas
das 100% das pessoas atingidas.

Qualificacdo — Avaliacdo (peneira) 500 = 20 pessoas
Porcentagem de pessoas que aceitam uma
reunido informal com nimeros macros

12 Entrevista - Formal

20% = 10 pessoas

Pessoas que sdo entrevistadas e pré aprovadas
para avangar

Reuniao Virtual

Candidatos que chegam ao término da sabatina de

venda pds entrevista e pré aprovagdo. Conversio
50% =1,5
Perspecﬁvas de fechamenfo METRICAS DE BASE NA PROPOSTA 03
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A maior barreira que
encontramos sao 0S
Investidores que querem
compra 0 negocio sem a
Marca !
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SCORE DE PROCURA

2022 — 2023 - 2024



https://docs.google.com/spreadsheets/d/1gX3V3yLq8oBSJZWns7GR9q54HW-9NQi_mUdXhT520uI/copy

REPASSE DE FRANQUIAS

Segmentos Mais Repassados

O\ ...

Franquia de alimentagdo

Franquia de casa e construcdo
Franquia de salde e beleza
Franquia de educacdo

Franquia de entretenimento e lazer
Franquia de bem-estar

Franquia de moda

Franquia de servicos automotivos

Franquias com quiosque

Franquia de comunicacdo
Franquia de limpeza/conservacdo
Franquia de servicos

Franquias home-basic

Franquias com unidades méveis

Franquia de informdtica e eletronico

Franquia de hotelaria turismo

A CARI
RE"ASSADA s e

-

REPASSAMOS SUA FRANQUIA

A CASA DA FRANQUIA, desde 1994 entende bem
oque € um REPASSE de franquia. Formatamos,
comercializamos, expandimos e REPASSAMOS

EMPRESAS. Quem entende de franquia sabe
muito bem oque € REPASSE. Consulte-nos!

\ @ CASADAFRANQUIA

w
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> REPASSAD frmeos
oo
» -
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Destacamos algumas empresas que nos relacionamos, dentre

centenas. Consultorias instrutivas, pré-projetos, formatacdes de

baixa e alta complexidade, atrelado a expansdo local, regional,
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Investimento

Proposta 01 - BOLETO

* Anuncio - Classificados Casa da Franquia;

* Anuncio - Instagram da Casa da Franquia;

* Anuncio - Facebook da Casa da Franquia;

* Anuncio - Insercdo 01 site de negdcios;

* Anuncio - Grupos direcionados;

e Envio E-mail Mkt - para sua regido;

* Divulgacdo em Grupos direcionados
Impulsionamento (ADS) dos classificados da
Casa da Franquia;

% **Proposta 02 - CREDITO

* Anuncio - Classificados Casa da Franquia;

* Anuncio - Instagram da Casa da Franquia;

* Anuncio - Facebook da Casa da Franquia;

* Anuncio - Insercdo 01 site de negdcios;

* Anuncio - Grupos direcionados;

* Envio E-mail Mkt - para sua regido;

* Divulgacdo em Grupos direcionados
Impulsionamento (ADS) dos classificados
da Casa da Franquia;

Proposta 03 — A VISTA

* Anuncio - Classificados Casa da Franquia;

* Anuncio - Instagram da Casa da Franquia;

* Anuncio - Facebook da Casa da Franquia;

* Anuncio - Insercdo 01 site de negdcios;

* Anuncio - Grupos direcionados;

*  Envio E-mail Mkt - para sua regido;

* Divulgacdo em Grupos direcionados
Impulsionamento (ADS) dos classificados
da Casa da Franquia;

* Afendimento Receptivo para clientes ativos;

* Atendimento Ativo para clientes cadastrados;

» Desenvolvimento de Ficha de Qualificacdo;

* Encaminhamento da Ficha de Qualificacdo;

* Entrevista - Reunido online do Qualificado;

* Em caso de aprovagdo encaminhamos a Ficha
de qualificac@o para seu conhecimento e
marcamos uma reunido online ou presencial;

» Atendimento Receptivo para clientes
ativos;

* Atendimento Ativo para clientes
cadastrados;

» Desenvolvimento de Ficha de Qualificacdo;

* Encaminhamento da Ficha de
Qualificacdo;

* Entrevista - Reunido online do Qualificado;

» Em caso de aprovacgdo encaminhamos a
Ficha de qualificagdo para seu
conhecimento e marcamos uma reunido
online ou presencial;

* Atendimento Receptivo para clientes
ativos;

» Afendimento Ativo para clientes
cadastrados;

» Desenvolvimento de Ficha de Qualificacdo;

* Encaminhamento da Ficha de Qualificacdo;

* Entrevista - Reunido online do Qualificado;

* Em caso de aprovagdo encaminhamos a
Ficha de qualificacdo para seu
conhecimento e marcamos uma reunido
online ou presencial;

Sinal + 04 parcelas no BOLETO

* Parcelado em 6 meses no CARTAO

A VISTA

Proposta 01/ R$ 1.500,00 em 05 parcelas - Sinal
de R$ 500,00 e 4 parcelas de R$ 250,00 p/més -
No boleto - Comissdo 6% sobre a venda - Periodo
06 meses, renovacdo automdtica sem custo.

Proposta 02 / R$ 1.200,00 em 06 parcelas de
R$ 200,00 p/més - No cartdo Crédito -
Comissdo 6% sobre a venda - Periodo 06
meses, renovacgdo automatica sem custo

Proposta 03 / R$ 1.100,00 a vista no PIX -
Comissdo 6% sobre a venda - Periodo 06
meses, renovacdo automdtica sem custo.




IMPORTANTE!

* Nao trabalhamos apenas pelo éxito da venda, pois temos
acdes onerosas que requer recursos, tempo de execucdo e
principalmente uma analise das condicdes do
interessados. S6 apresentamos candidatos qualificados. A
auséncia de candidatos qualificados ndo nos obriga
apresenta-lo ou enviar relatérios.

* Ndo existe promessa de venda e sim de trabalho, ja
comercializamos repasse em 03 dias, porem temos marcas
que trabalhamos incansavelmente que ultrapassam 06
meses e ndo vendemos;

* Somos um facilitador, nGo impute em nosso trabalho a
certeza de que serd vendido o repasse. Criamos acdes
gradativas, parametrizamos os retornos e potencializamos

www.casadafranquia.com.br

os melhores resultados.
"‘
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http://www.casadafranquia.com.br/
https://wa.link/fifqys

VAMOS AVANCAR!

Agradecemos seu interesse em repassar para a CASA DA
FRANQUIA trabalhar a comercializacdo de sua empresa. O

link da ficha de qualificacdo que segue abaixo é o nosso
primeiro passo para conhecé-lalo) melhor, pois contém
perguntas importantes para avangarmos. Todas as
informacdes deste formuldrio sdo confidenciais e serdo
utilizadas de maneira sigilosa e com o Gnico propésito de
comercializacdo e elaboracdo da AUTORIZACAO DE
VENDA SEM EXCLUSIVIDADE. Preencha com o maior nivel
de detalhes que conseguir. Enviaremos o documento para

oeoeafE

sua assinatura ja preenchido com seus dados.

Link de preenchimento:

Atenciosamente
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https://casadafranquia.com.br/rei-dos-repasses/

®



https://forms.gle/sXBm4bLPz8L7iQTV6
http://www.casadafranquia.com.br/
https://casadafranquia.com.br/rei-dos-repasses/
https://wa.link/fifqys
https://www.instagram.com/casadafranquia/

