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Checklist — Os 10 documentos que todo
comprador serio vai pedir

Documento / Informagao

O que o comprador avalia

Demonstrativos financeiros
(3-5 anos)

Declaragoes de IRP//CSLL e
certidoes negativas

Contratos de trabalho e
organograma

Lista de clientes recorrentes
Contratos dos principais
fornecedores

Contrato de aluguel ou
documentacao do imével

Relatorio de valuation prelimi-

nar

Plano de transigao do dono

Due diligence interna (passivos

mapeados)

10 Projecdes financeiras (3 anos)

Consisténcia de resultados, lucro,
fluxo de caixa e evolugao do
negocio

Riscos fiscais e conformidade tributa-
ria

Dependéncia do dono, estabilidade
da equipe e riscos trabalhistas

Previsibilidade de receita e grau de
concentragao

Risco de ruptura operacional e
dependéncia externa

Segurancga da operacgao e continui-
dade do ponto

Coeréncia entre preco pedido, nume-
ros e riscos

Continuidade do negécio apods a
venda

Transparéncia, riscos ocultos e
impacto no prego

Potencial de crescimento e retorno do
investimento



